
Congrès Bœuf
La commercialisation en production bovine
21 octobre 2021

1

Du producteur au 
consommateur :   

notre stratégie
gagnante et 

pleine de défis

Présenté par Sylvain Ouellet et Sophie Plourde, propriétaire de 
La Ferme Grande Fourche inc. à St-Hubert-de-Rivière-du-Loup

Qui sommes-nous?

• Naisseur – finisseur

• Troupeau de 90 vaches 

• Grandes cultures

• MISE EN MARCHÉ 
DIRECTE
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Un bref historique…

2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

Prévision : 
70 têtes 

• 52 têtes
• Achat unité 

de 
congélation

• Vente 100% 
direct

• 42 têtes 
vendues

• Arrivée de 
notre fille 
Eve-Marie 
à temps 
plein

• Arrêt de 
l’engraiss-
ement à 
forfait

22 têtes 
vendues 
et issues 
de notre 
troupeau

17 têtes 
vendues

Achat de 35 
taures 

Angus de 
l’Ouest

• Début de la 
vente directe : 
15 têtes 
vendues

• Engraissement 
à forfait

NOS 5 STRATÉGIES 
GAGNANTES
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1- Aller 
progressivement!

• Diminution progressive

• Bouvillons engraissés à 
forfait

• Vente de bouvillons à 
l’enchère

• Augmentation progressive 
du nombre de têtes mises 
en marché direct!

2- Débuter sur 
une base solide

• Achat d’un troupeau de 
qualité (génétique) et 
uniforme

• Clôture durable et 
pâturage en bande

• Coût de production 
efficace
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3- S’entourer!

• Toujours rester à l’affut des formations

• Collaborateurs et conseillers précieux : 

• FHMS pour la nutrition et la santé du 
troupeau

• Herdtrax pour la régie du troupeau

• Saveurs Bas-Saint-Laurent

• Conseiller financier

• Papilles pour développer 
l’agrotourisme

4- Se faire 
connaitre!

• Site Internet À JOUR et de qualité

• Présence sur les réseaux sociaux

• Implication dans les projets de notre 
région
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5- LA VISION!

• Avoir une vision 
commune 

• Plan à long terme

NOS 5 DÉFIS
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1- Gérer la 
trésorerie

• Supporter l’alimentation 
et le gardiennage

• Des saillies à la vente 

• Cycle de 28 mois 
environ

2- Planifier!

• Planification réaliste et 
innovante

• Période de naissance et 
sevrage

• Engraissement en 4 vagues

• Abattage, transport, débitage 
et transformation

• Besoin des clients
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3- Valoriser toute la 
carcasse
• Être à l’écoute

• Partager les caractéristiques de 
chaque coupe

• Se démarquer 

• AAA

• Vieillie 28 jours

• Développer de nouveaux produits

• Offrir des boites économiques

4- Le défi de l’abattage 
et de la découpe

• LE défi de 2021-2022

• Planifier et réserver

• Maintenir la qualité
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5- Suivre le coût de 
production

• Suivi régulier de nos 
coûts de production 

• Grandes cultures

• Engraissement 

• Mise en marché

• Vache-veau

• Suivi du coût de revient


